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TD SYNNEX forciert Channel-Enablement und -Ausbildung fiir IBM® watsonx™ als Basis fiir erfolgreiche Kl-
Projekte
MONCHEN, 27. Juni 2024 - TD SYNNEX unterstiitzt 1BM-Partner auf ithrem Weg zum spezialisierten Ki-Partner mit einer breiten Aus-Welterbiidungs- und

Zertifizierungsinitiative fiir IBM® watsonx™. Diese Initiative ist Teil des kontinuierlichen Engagements von TD SYNNEX, Partnern im Rahmen des "Destination Al-
gr " ge KI-Lo und sk it it zur Verfiigung zu stellen,

Laut dem TD SYNNEX Direction of Technology Report ist die Zahl der Partner, die planen, Kl-Lasungen anzubieten, in nur ginem Jehr weltweit um 625 % gestegen. Laut 10C werden jedoch 80 % der Partner das
! und sal von Kl im Jahr 2024 nicht voll ausschiplen, well sie aicht in der Lage sind, die filr ir il rele b ften zu ek

Wenn es um Investitionen in Ki geht, kann es fur Partner ierig sein wo sie sollen, Deshalb wollen wir vicht nur Losungen anbigten, sondem auch Guidance, Schulung und
Enablement-Mbglichkeitsn, um ihoen 2u halfen. die Kl-Ara erfolgreich 2u melstem. Dieses umiassende Programm 11 pin Beisple! dafir, wie unser “Destination Al-Programm” Partnem dabel hellen kann, die enormen
Wachstumschancen Zu nutzen, die sich durch K| bieten = einschlieBlich der Mbglichkeiten, die durch die 1BM watsonx-Plattform erméglicht werden®, sagle Sergio Farache, Executive Vice Presicent Strategy and
Global Technology Business bel TO0 SYNNEX.

Das Programm hilft TD SYNMEX Parinem, inre Ki-Pracis mit der IBM watsonx Kl- und D i und 2u optimi und umfasst:

+ Enablement und Training, um den Lermprozess eines Partners im Bereich K zu beschieunigen, damit er watsonx vollumfénglich einsetzen kann.

+ Geschftsplanung und mit Zugang 2u IBM-R und TD SYNNEX Strategieentwicklung und Account-Planung.

+ Marketing und i um die IBM Pariner-Assets, eing umfangreiche Bibliothek an Use Cases, und die stralegische Marketingberatung von TO SYNNEX zu nutzen.

» Expert Services und Presales-Support, einschiigllich dedizierter TD SYNNEX. watsonx-Teams und Zugsng Zu i ! von IBM.

+ Demos und On-Demand-Zugang 2u \BM Lem- und Demac-Umgebungen in der IBM Clovd.

Christoph Heinz, Seniar Director Business Unit IBM & Red Hat der TD SYNNEX zeigt sich Gb gt von dem Prog “Auch wenn das Portfolio von ‘Watsonx, JEM's Ki-, Daten- und Governance-Toolbox.

{iir generative Al Im B2B-Berelch, berelts Anfang 2023 gelauncht wurde, S0 sehen wir heute, dass der perfekle Moment for den Channel gekommen Ist, selnen Kunden Ll Das

Programm bietet unseren DACH-Partnem eine hervorragende Chance, mit einem starken Team von Speziclisten an ihrer Seite das Marktvolumen zu erschiiefien.”

*Dass K| nahezu alle hen durchdfingt und eine de Rolla in immaer mahr Untemehman spielt, muss ich miemandem erziblen. Oie Chance, neus Geschiftsmodelle ainzufihren und klare
i i n\ 2u erwirken war nie hiher als heute.” ergénzt Heinz. “Laut dem IBM Al Adoption index 2023 nutzen bereits 33% aller ise | h Al in der i

45% befinden sich gerade in der B £ gesamt planen 51% Kunden ihre b in Al nts kurzfristig zu steigem. Al diese Entwicklungen Zeigen das enarme Potential fir den

Fachhandel auf, Daher ist 85 mir natiidich ein persdnliches Anliegen, unseren Vertriebspartnem, Systernhausem und 1SVs dieses gt 41 in rbait mit IBM joten, damit sie von diesen

Trends profitienen.”

Speziell fir Fachhander, die heutz noch nicht den Gold-Tier-Parinerstatus bei 1BM haben, hat TD SYNNEX ein 1eM? watsonx” Gald 100-Programm lancier, dessen Ziel es ist, 100 Vactriebspartner zu rekrutieren und

s in die Lage Zu den Gold-Tier-F von 1BM zu Im Rahmen dieser strategischen Initiative kénnen Gold-Tier-Pariner die Mbglichkeiten von |BM watsonx = dank einer Kombination der

|BM-Technologie mit Value Add Sarvices von TD SYNNEX — nutzen und g d for sich

“Und genau etz werden wi konkretl Denn ein sehr Gules Ausbildungs-Level bel Channel-Parinern ist der Knackpunkt flic einen langfristen Erfolg und einer klaren Abgrenzung Zum Markl mil gigenen Al-Services und -

Consulting.” betont Helnz. Schan im zweiten Quartal haben wir in unseren in i aine 2-tigige Jtung durchgefiihrt, an der dber 35 Busingss Pariner leiigenommen und dber

1mm|maadguuﬂguhhahgdngl hubcn.mmrdusvarumduirslm ahnliche fiir Skill Levels bereits in Planung.”

Das Team der TD SYNNEX weiss, dass neben der isch die he eine grole g fiir den Channel darstellt. Mit Starter Packages, de Konkrete Use Cases flr einzelne

und dungsfille bei L ften, werden Partner in die Lage verseizl, hen- oder ifisch prachen zu machen. A0 rigblich b

sunden das Angebot ab und vermitteln Tipps & Tricks, um walsonx erfolgreich telefonisch im Rabmen einer Kundenakquise Zu positionieren.

Manuel Noe, Geschaftsfiirer der 18417 KRITIS GmbH, ginem TD SYNNEX Kunden und bestehendem 1BM Pariner, peabsichtigt, die KI-Praxis seines Untemehmens durch IBM walsonx und das TD SYNNEX 100
o "Ais ,‘wmumv.dwmnﬂummﬂetundms gj 1EM Busi Partner im " i und i hen Markt waren wir auf der
Suche nach Ki-Lasungen, um unser Potfolio zu stirken. Wir sind sicher, dass JBM watsonx die Plattform der Wahi sein wird, um die Herausforderungen unserer Kunden jetzt und in Zukunft 2u meistem, Gemeinsam
mit IEM und TD SYNNEX werden wir unsece jterhin fiir watsonx.data, watsonx.ai und watsonx, governance befahigen und unsere gesamig Go-to-Market-Strategie gestalten.”

Die |BM watsor umfasst drei die 1 dabel helfen sollan, die Auswirkungen von KI mit ihren Daten zu i und Zu Die drel

der Plal { ai™, watsonx.data™ und watsonx ™) solichen a5 L h ihre Kl-Ldsung an ihre Bedirinisse anzupassen. [BM watsoax umfasst auch mehrere K-
Assistenten, die bei der isi von und der Imp! i von Klin i g hen und ischen Funkb heffen {IBM watsonx Assistant™, [BM watsonix Code Assistant™
und IBM watsonx Orchestrate™).

_Der Sehiussel zur Alzeptans und zum Erfolg von Kl liegt darin, den Partnem einen schnellen Zugang Zuf e, zu llen und Zu p h hul zu aglichen”, sagt David La Rose,
General Manager, 1BM Ecosystem, Sell. Um unsere gemeinsamen Kunden, die unser Portfolio an Ki- und Hybrid-Cloud-Angebaten nutzen, besser zu fitzen, stellt unsere it mit TD SYNNEX die

zur U die den i der Partner Prioritdt ei wie . B. i VP sfer, Planung von und inuierfiche L i bei Vertrieb und
Umsstzwachstum. Diese Toals kénnen sich positiv auf die Geschéaftsentwickiung gines Parinars auswirken und gind nur ain Beispial dafir, wie das IBM Okosystem daran arbeitet, das Wachstumn und dia Einflhrung
won Ki o alle Arten von Partnem zu firdam.”

ierts i artner erhalten ich L bei den IBM-Spezialist der TD SYNNEX per E-Mail an jbm. de@tdsynnex.com.




